Consejos cardinales sobre los ingresos devengados

La misión primero

1. Punto de partida: la misión de su organización…

2. …sin olvidarse de sus clientes

Movilizar a las personas indicadas

3. Reclute para la mesa directiva a personas que entiendan su misión 

4. Encargue a las personas indicadas y facilíteles la autoridad y los recursos necesarios para cumplir sus deberes

El valor de la planificación

5. Prepare un plan y póngalo en práctica

6. Tome control de las finanzas

· Calcule gastos e ingresos futuros

· ¿Cuánto dinero necesitan para empezar? 

· Lleve la cuenta de las cifras cada mes

Conocer sus puntos fuertes y el mercado 

7. Defina su nicho

8. Realice una investigación de mercado

9. ¡Evite subvalorar su trabajo!

10. Vuelva a empaquetar sus conocimientos expertos para alcanzar nuevos clientes y crear nuevos productos

11. Deje las ventas al por menor como último recurso

Sabiduría promocional

12. Diseñe una “imagen” unificada

13. Use varias estrategias de mercadotecnia

14. Un cliente satisfecho es la mejor estrategia de mercadotecnia

15. Buenos contactos en los medios = buena mercadotecnia

Para desarrollar su negocio, fortalecer sus relaciones 

16. Colabore con sus competidores para expandir el mercado

17. Escoja socios de negocios que compartan sus valores

